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Таким образом, можно привести несколько положений. Прежде всего, выгоды 
от организации электронной торговли очевидны: это возможность выхода на новые 
рынки, малые издержки магазинов электронной коммерции по сравнению с тради-
ционными, предоставление потребителю возможности удобной покупки товара в 
любое время с получением максимально подробной информации о нем. В настоящее 
время электронная торговля в Беларуси уже развивается. Для этого уже было сдела-
но немало шагов, и если продолжать действовать в данном направлении, мы сможем 
в этом преуспеть. Наше преимущество заключается в относительно небольших це-
нах на предлагаемые услуги. Как правило, такие компании предлагают полный ком-
плекс услуг – от создания до продвижения сайта, а также профессиональные реше-
ния, позволяющие экономить средства за счет самостоятельной поддержки сайта.  

Во всем мире запущен необратимый процесс развития электронной торговли. 
Беларусь постепенно повышает свой вклад в этот процесс. Стоимость сайта элек-
тронной коммерции в Беларуси достаточно низкая (в сравнении с ценами на миро-
вом рынке) за счет большого количества квалифицированных специалистов и ком-
паний, предлагающих подобные услуги. 
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Анализ финансово-экономической деятельности предприятия требует критиче-
ской оценки показателей. Информационной базой для их расчета выступает финан-
совая отчетность предприятия, в основном отчет о финансовых результатах, бухгал-
терский баланс, включая соответствующие приложения. Особая роль в оценке 
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показателей отводится не только анализу их текущего значения, но и изучению ди-
намики их изменения. Между отчетными и базисными значениями рассчитываются 
абсолютные и относительные отклонения [1]. Необходимо также владеть методикой 
нахождения данных финансовых показателей для эффективного использования и 
анализа показателей и на основе их коэффициентов ликвидности, рентабельности, 
финансовой устойчивости и деловой активности, которые играют не последнюю 
роль в деятельности предприятия.  

Таким образом, при анализе коэффициентов необходимо учитывать их норма-
тивное значение. К примеру, коэффициент текущей ликвидности должен достигать 
не меньше 1,5 [2], абсолютная ликвидности – не меньше 0,2 [3], а быстрая ликвидно-
сти – не меньше 1 [4]. Если же значение будет меньше нормативного, то это будет 
говорить о том, что предприятие обладает низкой платежеспособностью. Если рас-
сматривать коэффициент рентабельности, то стоит обращать внимание на процент 
рентабельности. Рентабельность продаж равная 5 % будет говорить о том, что пред-
приятие низкорентабельное, если свыше 20 % – высокоренабельное, предприятие 
эффективно использует свои ресурсы [5]. 

После проведения анализа финансово-экономических показателей ОАО «Го-
мельский завод литья и нормалей» было выявлены следующие изменения, отражен-
ные в табл. 1. 

Таблица 1 

Финансово-экономические показатели деятельности  
ОАО «Гомельский завод литья и нормалей»  

Значение по годам Темп  
изменения, % 

Показатели 
2019 2020 2021 2020  

к 2019 
2021 
к 2020 

Объем производства продукции по основной дея-
тельности в действующих ценах (без НДС, акци-
зов и налогов и платежей из выручки), тыс. руб. 130201 116385 94331 89,38 81,05 
Себестоимость произведенной продукции по ос-
новной деятельности, тыс. руб. 114122 111685 89039 97,86 79,72 
Среднесписочная численность работников 
списочного состава, человек 4176 3338 2994 79,93 89,69 
Фонд заработной платы работников списочно-
го состава, тыс. руб. 41677 41675,3 38752,1 100 92,98 
Выручка от реализации продукции, тыс. руб. 161514 135168 129987 83,69 96,17 
Прибыль от реализации продукции, тыс. руб. 21564 8573 6167 39,76 71,93 

Примечание. Разработано по данным отчетности ОАО «Гомельский завод литья и нор-
малей». 

В табл. 1 наблюдается снижение объема производства продукции в 2021 г., что, 
соответственно, повлияло на выручку от реализации и прибыль от реализации, кото-
рые тоже снизились на 5181 тыс. руб. и 2406 тыс. руб. Замечено незначительное 
уменьшение в себестоимости произведенной продукции к 2020 г., после чего она 
стала меньше еще на 25 тыс. руб. в сравнении с 2019 г. Среднесписочная числен-
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ность сократилась почти в два раза к 2021 г. Фонд заработной платы уменьшился на 
8 %. Снижение данных показателей повлияло на основные финансово-экономичес- 
кие коэффициенты предприятия. 

В табл. 2 отражено изменение коэффициентов рентабельности и ликвидности 
предприятия ОАО «Гомельский завод литья и нормалей». 

Таблица 2 

Коэффициенты рентабельности и ликвидности 

Значение по годам Темп роста, % 

Показатели 
2019 2020 2021 2020 

к 2019 
2021 
к 2020 

Коэффициент рентабельности реализован-
ной продукции, %  15,40 6,77 4,99 43,96 73,7 
Коэффициент рентабельности продаж, %  13,35 6,34 4,74 47,49 74,76 
Коэффициент текущей ликвидности 0,79 1,29 1,17 163,29 90,69 
Коэффициент абсолютной ликвидности 0,004 0,0003 0,009 7,5 300 

 

Примечание. Разработано по данным отчетности ОАО «Гомельский завод литья и нормалей». 
 
Как видно из табл. 2, коэффициент рентабельности реализованной продукции 

снизился до 4,99 % к 2021 г. Коэффициент рентабельности продаж изменился  
с 13,35 на 4,74 %, это говорит о том, что предприятие низкорентабельное. Коэффи-
циент текущей ликвидности повысился до 1,17, также коэффициент абсолютной ли-
квидности возрос. 

Исходя из данных анализа финансово-экономических показателей, предлагает-
ся провести несколько мероприятий по повышению финансово-экономических ре-
зультатов на предприятии ОАО «Гомельский завод литья и нормалей». Предлагается 
смена поставщиков различных металлопрокатов на более дешевых, что поспособст-
вует увеличению прибыли от реализации продукции и снижению затрат на закупку 
металлопрокатов. За счет этого повысится также рентабельность продаж и реализо-
ванной продукции. Второе мероприятие характеризуется внедрением автоматизиро-
ванного оборудования, которое не только облегчит отливку мелких деталей, но и по-
зволит повысить производительность на предприятии. Благодаря этому ОАО 
«Гомельский завод литья и нормалей» сможет сократить несколько рабочих на цехе. 
Повысится прибыль, а также уменьшится фонд заработной платы. 

Как правило, финансово-экономические показатели играют важную роль в дея-
тельности предприятия. Их анализ позволяет отслеживать изменения и следить за ос-
новными тенденциями развития, которые могут нести позитивный и негативный харак-
тер. В ходе исследования было выявлено, что предприятие ОАО «Гомельский завод 
литья и нормалей» нуждается в проведении мероприятий по повышению некоторых по-
казателей, поэтому было предложено несколько вариантов решения данной проблемы.  
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Основные средства – это долгосрочные материальные активы, используемые в 
процессе производства и реализации продукции в течении более 12 месяцев. На ка-
ждом предприятии основные средства играют огромную роль, поэтому важно эф-
фективно их использовать. Одним из способов повышения эффективности использо-
вания основных средств является улучшение системы амортизации. 

В настоящее время Беларусь является среднеразвитым индустриальным госу-
дарством и важным направлением рыночной модернизации и структурного преобра-
зования является решение проблем, связанных с амортизационной политикой и об-
новлением производства.  

Через опыт развитых стран можно увидеть, что перед ними на различных эта-
пах социально-экономического развития возникали проблемы, связанные с обновле-
нием капитала как одного из основных условий экономического роста, с повышени-
ем конкурентоспособности и переходом на мировые рынки.  

В настоящее время Беларусь внедряет новую политику амортизации, которая 
ориентирована на международные стандарты, уделяет особое внимание не только 
экономически обоснованному сроку службы амортизируемого имущества, но и ис-
пользованию новых эффективных механизмов расчета амортизационных отчисле-
ний. Наиболее важным компонентом этой амортизационной политики является зна-
чительное сокращение срока службы амортизируемого имущества, что представляет 
собой более широкий выбор методов расчета амортизационных расходов.  

Порядок начисления амортизации определен Инструкцией о порядке начисле-
ния амортизации основных средств и нематериальных активов, утвержденной по-
становлением Министерства экономики, Министерства финансов, Министерства ар-
хитектуры и строительства от 27 февраля 2009 г. № 37/18/6.  


